
Il Metodo Approdo
6 fasi, tempi certi, riservatezza a ogni passaggio.

Le 6 fasi

Fase 1

ASCOLTO  E  VALUTAZIONE  RISERVATA

Analisi riservata e valore di mercato
realistico.
Tempo indicativo: settimane 1–2

Fase 2

DOSSIER  ANONIMO

Dossier anonimo e documenti ordinati.
Tempo indicativo: settimane 3–4

Fase 3

RICERCA  ACQUIRENTI  QUALIFICATI

Ricerca mirata di acquirenti qualificati.
Tempo indicativo: mesi 2–4

Fase 4

SELEZIONE  E  NDA

Selezione attenta; NDA prima di ogni dato.
Tempo indicativo: mesi 3–5

Fase 5

TRATTATIVA  E  DUE  DILIGENCE

Lettera di intenti e data room riservata.
Tempo indicativo: mesi 4–8

Fase 6

ATTO  DI  CESSIONE

Notaio e commercialista fino alla firma.
Tempo indicativo: mesi 6–12

Riservatezza

NDA prima di ogni analisi. Il dossier circola solo in forma anonima e nessun dato sensibile viene

condiviso prima della firma di un accordo di riservatezza. Nessun annuncio pubblico con il

nome dell'azienda, mai.

Contatti

Email info@approdocessioni.it

Telefono / WhatsApp +39 351 381 7974
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